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100 %  
 ERFOLG

 KUNDE  BizSphere AG  BRANCHE  Sales Enablement Software  HINTERGRUND Für die einzelnen Produkte der BizSphere AG wurden Broschüren gedruckt. Angefangen vom 
Titelkonzept über die Recherche von Fakten aus der Branche bzw. Meinungen von führenden Analysten bis zur Umsetzung der Produktfakten lag die Texterstellung komplett in 
einer Hand. Dazu kam die Schlussredaktion für die englischen Versionen.

Enable your  
salesforce



BIZSPHERE
SALES ENABLEMENT SUITE

MEHR VERKAUFEN.
EFFIZIENTER KOMMUNIZIEREN.
GEWINNE ERHÖHEN.

Enable your sales.

33%
aller gescheiterten Vertragsabschlüsse hätten die Verkäufer 
verhindern können, wenn sie besser informiert gewesen wären und 
kundenorientierter agiert hätten.*

Sie könnten mehr Umsatz machen.
Sagen Ihre Kunden…

In einer zum Jahresbeginn 
2009 von IDC veröffentlichten 
Studie legen die Befragten den 
Finger in eine offene Wunde:

Mit BizSphere Sales Enablement überzeugen Ihre 
Vertriebsmitarbeiter beim Kunden und sind erfolgreicher !

57% 
empfinden die Verkäufer 
beim Erstkontakt als gar 
nicht oder wenig vorbereitet.*

50+% 
erwarten, dass die Verkäufer 
besser über kundenspezi-
fische Bedürfnisse und Ziele 
informiert sind.*

40+% 
wünschen sich, dass die 
Verkäufer nicht mehr die 
immergleichen Standard-
präsentationen einsetzen.*

* IDC, Don’t Understand Sales Enablement? You’re Not Alone!, 2009



100 %  
 SPIRIT

KUNDE  SPIRIT/21  BRANCHE  IT-Beratung  HINTERGRUND  SPIRIT/21 hat im Jahr 2010 einen völlig neuen Webauftritt gelauncht. Die Inhalte wurden vom Kunden in  
Stichworten angeliefert und direkt im CMS ausformuliert.

Bei S/21 nicht 
Bahnhof verstehen





100 %  
 AUGENHÖHE

 KUNDE  Stadt Stuttgart  HINTERGRUND Die Initiative richtet sich an Personalverantwortliche und Frauen auf dem Weg in Führungspositionen  
und bietet Workshops, Veranstaltungen und persönliche Beratung. Die Einladung zur Auftaktveranstaltung sollte das Projekt vorstellen und das Projektmotto präsentieren. Der 
symbolische Verweis auf den Duden macht klar: Verstärkung ist weiblich.

Frauen in Führung



Ver lstär lkung, die (weibl.)

Ver|stär|kung, die (weibl.)
Frauen in Führungspositionen sind ein Gewinn

Gefördert durch das Wirtschafts-
ministerium Baden-Württemberg 
aus Mitteln des Europäischen 
Sozialfonds

Landeshauptstadt Stuttgart

Stabsstelle für individuelle Chancengleichheit

verstaerkung@stuttgart.de

Tel. 0711/216-1942

Fax 0711/216-6945

Stärker werden: sie. Und Sie.

Sind Sie gewappnet für die Zukunft? Typisch weiblich – das 
steht für neue Sichtweisen und Erfolg. Diese bringen auch 
mittelständische Unternehmen nach vorne. Wir präsentieren 
Ihnen erprobte Beispiele, wie Sie in Ihrem Unternehmen 
heterogene Führungscrews aufbauen und damit erfolgreich 
werden. Expertinnen und Experten aus unterschiedlichen 
Branchen unterstützen Sie bei der Umsetzung. 
Holen Sie sich Ver|stär|kung!

Unsere Veranstaltung informiert Sie umfassend:

am 17. Juli 2009 um 10 Uhr
im Rathaus Stuttgart

Ja, ich habe Interesse

So können Sie weitere Informationen anfordern, uns Ihre Fragen 

stellen oder sich gleich zur Infoveranstaltung anmelden:

Per Internet

www.familienfreundlicher-wirtschaftsstandort.de/verstaerkung

Per Fax an 0711/216-6945

Bitte senden Sie mir das Programm zur Infoveranstaltung

am 17. Juli 2009 zu.

Ich habe noch Fragen. Bitte rufen Sie mich an.

Ich habe erstmal keine Fragen mehr und melde mich gleich zur

Veranstaltung am 17. Juli 2009 an. Anzahl Personen:

Name

Unternehmen

Straße, Hausnr.

PLZ, Ort

Telefon

Fax

Mail

Internet



100 %  
 INNOVATION

 KUNDE  BizSphere AG  BRANCHE  Sales Enablement Software  HINTERGRUND Auf einem relativ neuen Feld der Enterprise-Software-Entwicklung bündeln die Lösungen  
der BizSphere AG mit Web 2.0 Komponenten das kollektive Wissen der Mitarbeiter, fordern zu persönlichen Beiträgen und zum Denken „outside the box“ auf und optimieren die 
Informationsverwaltung. Der Claim soll die Wechselwirkung zwischen dem Wissen des Einzelnen und dem Erfolg des Ganzen für alle Produktvarianten sowie übergeordnet für  
das Unternehmen betonen.

Social (net)
working





100 %  
 STYLE

 KUNDE  Spreeberg Cosmetics  BRANCHE  Beauty  HINTERGRUND  Für Anke Spreebergs exklusiven Beautysalon waren eine Reihe von Maßnahmen geplant, um den  
eigenen Anspruch auch in eine hochwertige Außendarstellung umzusetzen. Das Konzept für die Imageanzeige zeigt, dass gutes Aussehen ohne Spreeberg Cosmetics eigentlich 
unmöglich ist. Der neue Claim soll diese Aussage ergänzen.

Wir lassen Sie 
besser aussehen





100 % 
 KONSEQUENZ

 KUNDE  Mercedes-Benz Accessories GmbH  BRANCHE  Automobil  HINTERGRUND Die Weihnachtskollektion wurde mit jährlich wechselnden Mottos präsentiert. Der Brü-
ckenschlag vom Stern als Firmenlogo zum Weihnachtsstern war so simpel wie überzeugend: Das Wortspiel ist seit 2008 der Standard-Katalogtitel.

Christmas Stars





100 %  
 VERTRAUEN

 KUNDE  TimeWork  BRANCHE  Personalleasing am Bau  HINTERGRUND Das Unternehmen wird über die starke Persönlichkeit des Geschäftsführers identifiziert.  
Man beauftragt nicht TimeWork, sondern den „Brosi“. Das neue Leitmotiv soll damit spielen.

Ein Mann.
Ein Wort.





KUNDE  Nortel  BRANCHE  Telekommunikation  HINTERGRUND  Nortel hat ein überaus umfangreiches Portfolio an Produkten und Services, die komplexe ITK Lösungen  
ermöglichen. Die neuen Sales-Portale führen aus der Kundensicht mit branchentypischen Szenarien zu passenden Solutions.

This is our product! 
What´s your problem? 

100 %  
 DIALOG





100 %  
 SERVICE

Promotion ist 
Chefsache

 KUNDE  Promo 24/7  BRANCHE  Werbemittelhandel  HINTERGRUND Werbemittel werden häufig en masse aus dem Katalog bestellt. Frank Grube bietet mit seiner inhaber-
geführten Agentur persönlichen Service und individuelle Gestaltungsmöglichkeiten. Der Unternehmensname soll diesen Servicegedanken betonen.





KUNDE  drummer´s focus  BRANCHE  Schlagzeugschule  HINTERGRUND  Die Schlagzeugschule von Cloy Petersen hat sich zu einem renommierten Unternehmen  
mit mehreren Filialen entwickelt. Ehemalige Schüler und internationale Stars gaben zum 20jährigen Bestehen ein Konzert in München. Die Veranstaltung wurde unter dem neu  
kreierten Motto „20 Jahre on the beat“ mit einem Radiospot und in Printmedien beworben.

20 Jahre und kein 
bisschen leise

100 %  
 RHYTHMUS
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100 %  
KONTAKT


